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Streszczenie. Faktoring to us uga finansowa, która – jak pokazuje artyku  – jest istotnym 

narz dziem wspierania przedsi biorczo ci, g ównie poprzez eliminacj  zatorów p atniczych i po-

zytywny wp yw na p ynno  finansow  przedsi biorstw. Dzi ki swoim zaletom faktoranci mog  

powi ksza  swoj  przewag  konkurencyjn , wykorzystuj c popraw  wska nika rotacji nale no ci 

oraz zmniejszaj c zapotrzebowanie na zewn trzne ród a finansowania. Rynek us ug factoringo-

wych w Polsce dynamicznie si  powi ksza. Wzrasta zarówno liczba klientów instytucji factoringo-

wych, jak i warto  nabytych wierzytelno ci. Celem artyku u jest analiza faktoringu jako czynnika 

wzrostu przedsi biorstw oraz rozwoju runku us ug faktoringowych w Polsce. Wykazano przy tym 

znacz cy wzrost tego rynku. 

S owa kluczowe: rozwój przedsi biorstw, finansowanie zewn trze, faktoring, analiza rynku

1. Wprowadzenie

W teorii ekonomii wyró nia si  trzy podstawowe, najbardziej uogólnione, 

kategorie podmiotów, wyst puj ce w gospodarce rynkowej: pa stwo, gospodar-

stwo domowe i przedsi biorstwo. Spo ród nich pa stwo zajmuje si  redystry-

bucj  wtórn  dochodu, gospodarstwo domowe – konsumpcj , natomiast jedy-

nie przedsi biorstwo przes dza o aktywno ci gospodarczej poprzez tworzenie 

dochodu. Dlatego te  przedsi biorstwo jest podmiotem, który ma szczególne 

znaczenie. Zdaniem Tomasza Gruszeckiego, bez przedsi biorstw nie istnieje 
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rynek1. Przedsi biorstwa s  obecnie uwa ane za jedn  z podstawowych form 

organizacji gospodarczych. Ich powstanie jest zwi zane z rozwojem cywiliza-

cyjnym, ukszta towa y si  one dzi ki zachodz cym procesom ekonomicznym, 

spo ecznym i politycznym. 

Przedsi biorstwa b d ce efektem procesów rozwoju cywilizacyjnego s  

formami obecnych organizacji gospodarczych. Efektywno  firm ma szczególne 

znaczenie w kreowaniu makroekonomicznych wyników ca ej gospodarki. Roz-

wijaj ca si  przedsi biorczo  jest warunkiem budowania w Polsce gospodarki 

rynkowej, dlatego rola przedsi biorcy jest znacz ca. 

W ród barier finansowych, odpowiedzialnych za hamowanie rozwoju przed-

si biorczo ci, mo na wymieni  utrudniony dost p do finansowania zewn trznego 

– zarówno od sektora komercyjnego (np. kredyty bankowe), jak i od sektora pub-

licznego (dotacje, programy pomocowe, preferencyjne kredyty), wysokie kosz-

ty finansowania. Interesuj ce jest, e w ród ma ych i rednich przedsi biorstw, 

a wi c tych, które zdecydowanie przewa aj  w polskiej gospodarce, barier  s  nie 

tylko wysokie koszty kredytów, ale i czynniki zwi zane z bankami, takie jak:

– niska jako  obs ugi (kolejki, powolna obs uga, ma a liczba placówek, d u-

gie terminy rozlicze , brak parkingów, zbyt ma a sie  bankomatów),

– zbyt skomplikowane procedury, zawi e przepisy bankowe,

– zbyt wysokie prowizje i op aty bankowe, 

– zbyt ma e kompetencje pracowników,

– niskie oprocentowanie depozytów w porównaniu z kosztem kredytu2.

Wyeliminowanie tych czynników z banków pozwoli wi c nie tylko na przy-

spieszenie rozwoju przedsi biorczo ci, ale i zwi kszy popyt na us ugi bankowe. 

Ich brak w banku mo na zatem uzna  za atut i to powinno stanowi  ród o prze-

wagi konkurencyjnej instytucji finansowej. 

Jedn  z najwi kszych bol czek polskiej gospodarki, odczuwanych zw aszcza 

w okresie stagnacji gospodarczej, jest zjawisko wyd u ania terminów p atno ci. 

W czasach, kiedy zatory p atnicze s  na porz dku dziennym, problemów z termi-

nowym zwrotem nale no ci nie maj  tylko nieliczne firmy.  

W ostatnich latach tradycyjne sposoby finansowania przedsi biorstw s  uno-

wocze niane i wzbogacane nowymi rozwi zaniami3. Jedn  z form finansowania 

krótkoterminowego jest faktoring. Pozwala on na szybszy wp yw nale no ci do 

przedsi biorstwa, bez wcze niejszego obci ania sp at  odbiorcy. Dzi ki temu 

wzrasta p ynno  finansowa i mo liwo  planowania zarz dzania finansami, 

1 Por. T. Gruszecki, Wspó czesne teorie przedsi biorstwa, WN PWN, Warszawa 2002, s. 22.
2 Por. Raport o stanie sektora ma ych i rednich przedsi biorstw w Polsce w latach 1998-1999, 

PARP, Warszawa 2000, s. 237.
3 H. Szulce, J. Chwa ek, W. Ciechomski, Ekonomika handlu, cz. 2, WSiP, Warszawa 

2008, s. 77.
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a tym samym zwi ksza si  przewaga konkurencyjna. Wszystkie te czynniki 

mog  w efekcie prowadzi  do rozwoju przedsi biorczo ci i wzrostu gospodarcze-

go regionu. G ównym celem opracowania jest wskazanie na znaczenie faktoringu 

w rozwoju dzia alno ci przedsi biorstwa.

2. Faktoring i jego rola we wspieraniu przedsi biorstw

Jednym z elementów konkurencyjno ci na rynku jest kredyt kupiecki. Jego 

udzielanie jest konieczno ci  w gospodarce rynkowej. Powodów udzielania 

kredytu kupieckiego jest kilka. Przede wszystkim decyduj  o nim oczekiwania 

odbiorców. Odroczenie terminu p atno ci jest jednym z kryteriów wyboru do-

stawcy, przy czym im dalszy termin wymagalno ci faktur, tym korzystniejsza 

dla odbiorcy b dzie oferta przedsi biorstwa. Chc c wi c zwi kszy  sprzeda  czy 

utrzyma  si  na rynku, przedsi biorstwa musz  kredytowa  swoich odbiorców 

poprzez odraczanie terminów p atno ci faktur. 

Nale no ci z tytu u dostaw i us ug s  dla przedsi biorstw w Polsce bardzo 

istotnym sk adnikiem aktywów. 

Tabela 1. Nale no ci z tytu u dostaw i us ug przedsi biorstw w Polsce 

na dzie  31.12.2009 roku (w mln z )

Wyszczególnienie Kwota

Nale no ci z tytu u dostaw i us ug 290 927,2

Nale no ci krótkoterminowe 348 535,9

Aktywa obrotowe 794 623,3

Aktywa ogó em 1 987 588,8

ród o: opracowanie w asne na podstawie Bilansowe wyniki finansowe podmiotów gospodarczych 

w 2009 r., GUS, Warszawa 2010.

Na koniec 2009 r. nale no ci z tytu u dostaw i us ug stanowi y 83,47% nale -

no ci krótkoterminowych, 36,61% aktywów obrotowych oraz 14,64% aktywów 

ogó em wszystkich przedsi biorstw w Polsce. 

Oferowanie kredytów kupieckich jest korzystne pod wzgl dem konkurencyj-

no ci sprzeda y, jednak dla sprzedawcy wi e si  z kilkoma rodzajami ryzyka. 

Pierwszy to ryzyko kredytowe. Sprowadza si  ono do zagro enia nieotrzymania 

rodków pieni nych w terminie b d  nieotrzymania ich wcale. Przedsi biorstwo 

ponosi wówczas faktyczn  strat , obci aj c  jego wynik finansowy. 

Drugi rodzaj ryzyka to ryzyko p ynno ci, a wi c zagro enie utraty zdolno ci 

do regulowania bie cych zobowi za . Wyd u ony cykl inkasa nale no ci, przy 
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niezmienionych cyklach zapasów i zobowi za , zwi ksza bowiem zapotrzebo-

wanie na kapita  obrotowy. Przy braku mo liwo ci uzyskania rodków pieni -

nych z innych róde , przedsi biorstwo stosuj ce kredyt kupiecki wystawia si  

wi c na ryzyko p ynno ci. 

Szczególnie niebezpieczne jest po czenie dwóch ww. rodzajów ryzyka. Przy 

opó nianiu si  kontrahenta z p atno ciami, w powi zaniu z brakiem alternatyw-

nych róde  finansowania, dochodzi do zatorów p atniczych, a w konsekwencji 

nawet do upad o ci4. Wyst pienie bowiem zatorów p atniczych mo e znacznie 

pogorszy  p ynno  finansow  ka dego przedsi biorstwa, pocz wszy od mikro, 

poprzez ma e i rednie, a ko cz c na du ych. Aby zapobiec wyst pieniu nega-

tywnych zjawisk zwi zanych z zatorami p atniczymi, konieczne jest zmniejsze-

nie zapotrzebowania na kapita  pracuj cy. Jednym z mo liwych rozwi za  jest 

faktyczne skrócenie cyklu inkasa nale no ci poprzez zastosowanie faktoringu.

Faktoring to us uga finansowa, która polega na wykupie przez wyspecjali-

zowane przedsi biorstwo, zwane faktorem, wierzytelno ci przys uguj cych pod-

miotowi gospodarczemu (faktorantowi) z tytu u prowadzonej przez ten podmiot 

dzia alno ci gospodarczej. Tak skonstruowana us uga pozwala na uzyskanie 

rodków finansowych, nale nych z tytu u sprzeda y, przed terminem zapadalno-

ci wierzytelno ci, a wi c przed faktyczn  zap at  przez odbiorc . 

Faktoring ma szereg zalet. Jedn  z najistotniejszych jest mo liwo  aktyw-

nego zarz dzania nale no ciami i kapita em obrotowym. Ryzyko zwi zane z ni-

skim poziomem kapita u obrotowego, przy jednoczesnym wysokim poziomie 

nale no ci, mo e by  zmniejszone dzi ki faktoringowi. Z jednej strony przy-

spiesza on wp yw rodków pieni nych za zrealizowan  sprzeda , zmniejsza-

j c jednocze nie cykl inkasa nale no ci, z drugiej - obni a poziom nale no ci 

od odbiorców, które musz  by  ró nymi sposobami finansowane przez podmiot 

gospodarczy5. Skrócenie faktycznych okresów wp ywów gotówki z nale no ci, 

w pewnych okoliczno ciach mo e sk ania  faktoranta do wyd u ania terminów 

p atno ci oferowanych kluczowym klientom. Je eli wierzytelno ci te s  obj te 

faktoringiem, wówczas rodki pieni ne mimo wszystko wp yn  natychmiast po 

sprzeda y faktury (oczywi cie pomniejszone o wi ksze odsetki).

Dzi ki faktoringowi przedsi biorstwo oprócz poprawy p ynno ci finansowej 

mo e uzyska  ochron  przed niewyp acalno ci  d u ników. Je eli instytucja fak-

toringowa przejmuje na siebie ryzyko kredytowe, wówczas przedsi biorca sprze-

4 D. Grodzka, Zatory p atnicze jako bariera rozwoju przedsi biorstw (MSP), w: Varia. 
Z prac Biura Analiz Sejmowych, red. E. Karpowicz, Biuro Analiz Sejmowych, Warszawa 2007, 
s. 81-100.

5 Por. A. Bagie ska, Faktoring jako niezb dny instrument finansowy nowoczesnej gospodar-
ki, w: Problemy gospodarowania w dobie globalizacji, red. M. Kunasz, Wyd. US, Szczecin 2006, 
s. 9; A. Dulian, Faktoring jako instrument zarz dzania nale no ciami i kapita em obrotowym, 
„Bank i Kredyt” 2005, nr 1, s. 79.
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daj cy wierzytelno  jest zwolniony z egzekucji, a tym samym utrzymywania 

dzia u windykacji i ponoszenia zwi zanych z tym kosztów. 

Wymienione zalety wp ywaj  na popraw  sytuacji finansowej przedsi bior-

stwa. Ma to odzwierciedlenie we wska nikach finansowych: struktury finanso-

wania, rotacji i cyklu nale no ci, p ynno ci finansowej, rentowno ci aktywów.

W transakcji faktoringu bior  udzia  z regu y trzy podmioty:

– faktor,

– faktorant,

– d u nik.

Faktor to przedsi biorstwo, którego dzia alno  polega na wiadczeniu us ug 

faktoringowych, a wi c skupowaniu faktur handlowych. Faktorant jest przed-

si biorstwem prowadz cym dzia alno  gospodarcz , zbywaj cym swoje wie-

rzytelno ci na rzecz faktora. D u nik natomiast to podmiot, który posiada d ug 

w stosunku do faktoranta, a d ug zosta  przedstawiony do wykupu. Zale no ci 

wyst puj ce pomi dzy tymi trzema podmiotami – zob. rys. 1.

Faktor D u nik

Faktorant
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Rysunek 1. Schemat transakcji faktoringu 

ród o: opracowanie w asne.

Co jednak istotne, faktoring oprócz nabywania wierzytelno ci z tytu u do-

staw towarów i us ug powinien obejmowa  te  wiadczenie przez faktora dodat-

kowych us ug zwi zanych z przelewem wierzytelno ci6. Zgodnie z konwencj  

ottawsk  z 1988 r. o faktoringu mi dzynarodowym, faktoring oznacza umow  

pomi dzy dwoma stronami: faktorantem i faktorem, na mocy której7:

6 K. Kreczma ska, Faktoring w przedsi biorstwie, Bart, Warszawa 1997, s. 14.
7 Convention on International Factoring, Ottawa, 28 maja 1988 r., www.unidroit.org/english/

conventions/1988factoring/1988factoring-e.htm [dost p: 15.10.2011].
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a) faktorant mo e przedstawia  do wykupu swoje nale no ci od odbiorców 

z tytu u dostaw towarów i us ug w zwi zku z prowadzon  dzia alno ci  gospo-

darcz ,

b) faktor wiadczy przynajmniej dwie z wymienionych funkcji:

– finansuje bezsporne i niewymagalne nale no ci faktoranta,

– prowadzi sprawozdawczo  i konta d u ników,

– egzekwuje nale no ci,

– przejmuje ryzyko niewyp acalno ci d u ników,

c) d u nik zostaje powiadomiony o przej ciu jego d ugu przez faktora.

Pos u enie si  faktoringiem sprawia wi c, e przedsi biorstwo mo e nie 

tylko otrzyma  nale n  od d u nika kwot , zanim stanie si  wymagalna, bez 

zmniejszania swojej pozycji konkurencyjnej, ale tak e pozwala zarz dza  ca ym 

portfelem nale no ci, co minimalizuje ryzyko strat z tytu u niesp aconych faktur. 

Faktorant mo e wykorzysta  pozyskane od faktora rodki na dalsz  dzia alno  

gospodarcz , co pozwala na zwi kszenie aktywów, sprzeda y, warto ci rynko-

wej, a w efekcie wp ywa na rozwój przedsi biorstwa. 

Istnieje wiele rodzajów faktoringu, wyodr bnianych wed ug wielu ró nych 

kryteriów. Powszechnie wyró nia si  kryteria wed ug8:

– podmiotu przejmuj cego ryzyko niewyp acalno ci d u nika,

– sposobu zawiadomienia d u nika,

– zasi gu terytorialnego,

– momentu zap aty za kupion  wierzytelno ,

– sposobu komunikacji mi dzy faktorem a faktorantem.

Jednym z najwa niejszych kryteriów podzia u faktoringu jest kryterium we-

d ug podmiotu przejmuj cego ryzyko niewyp acalno ci d u nika. Zgodnie z nim 

wyodr bnia si  faktoring pe ny (w a ciwy, bez regresu), niepe ny (niew a ciwy, 

z regresem) i mieszany. Faktoring pe ny charakteryzuje si  definitywnym prze-

niesieniem wierzytelno ci na faktora wraz z przej ciem przez niego pe nego ry-

zyka niewyp acalno ci d u nika. Niewyp acalno  ta mo e wynika  z upad o ci, 

post powania uk adowego, pozas dowej ugody lub braku mo liwo ci egzekucji. 

Dodatkow  sytuacj , w której dzia a ochrona faktora, jest tzw. przewlek a zw o-

ka. Oznacza to, e nawet gdy nie nast pi aden z wymienionych powy ej stanów 

prawnych, a wyst puje zw oka w p atno ci od d u nika w okre lonych w umowie 

faktoringu terminach, faktor i tak przejmuje na siebie ryzyko niewyp acalno ci 

odbiorcy. Cen  za przej cie ryzyka kredytowego jest wi kszy koszt faktoringu 

pe nego w stosunku do faktoringu niepe nego. 

Faktoring niepe ny (niew a ciwy, z regresem) daje z kolei faktorowi prawo 

regresu do faktoranta. Oznacza to, e w sytuacji, gdy d u nik z ró nych przyczyn 

8 Por. J. Kowalczyk, A. Kusak, Decyzje finansowe firmy. Metody analizy, C.H. Beck, Warsza-
wa 2006, s. 196-203; A. Dulian, op. cit., s. 78 i n.
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odmówi zap aty, wówczas wyp acon  przez faktora kwot , cznie z kosztami, 

musi zwróci  faktorant. Ostateczna egzekucja nale no ci nast puje po stronie 

faktoranta. Ten rodzaj us ugi przypomina wi c po yczk  udzielan  przez fakto-

ra, zabezpieczon  cesj  wierzytelno ci. 

Faktoring mieszany to us uga cz ca cechy faktoringu pe nego i niepe nego. 

Mianowicie do pewnego limitu, ustalonego w umowie o faktoring, faktor przej-

muje ryzyko niewyp acalno ci d u nika. Nadwy ka warto ci wierzytelno ci 

ponad ustalony limit podlega ju  regu om faktoringu niepe nego. Faktoring ten 

rozk ada w ustalonej proporcji ryzyko kredytowe na faktora i faktoranta. 

Ze wzgl du na sposób zawiadomienia d u nika wyró nia si  faktoring jaw-

ny, pó jawny i tajny. W faktoringu jawnym d u nik jest informowany o zawarciu 

umowy faktoringowej i przelewie wierzytelno ci. Faktoring tajny oznacza, e 

d u nik nie jest informowany o faktoringu. W faktoringu pó jawnym d u nik do-

wiaduje si  o istnieniu umowy faktoringowej dotycz cej jego d ugu w momencie, 

gdy zbli a si  termin p atno ci. W adnym przypadku nie jest wymagana zgoda 

d u nika.

Praktyczne znaczenie ma tak e podzia  faktoringu wed ug kryterium mo-

mentu zap aty za kupion  wierzytelno . Zgodnie z tym wyró nia si  fakto-

ring przyspieszony, zaliczkowy i wymagalno ciowy. W przypadku faktoringu 

przyspieszonego faktor p aci za kupion  wierzytelno  w ca o ci w momencie 

przelewu, natomiast faktoring wymagalno ciowy oznacza p atno  za kupion  

faktur  dopiero w terminie p atno ci, oznaczonym w umowie faktoringowej lub 

w momencie zap aty przez d u nika. Faktoring wymagalno ciowy jest oferowa-

ny g ównie podmiotom o dobrej sytuacji finansowej, którym nie tyle zale y na fi-

nansowaniu wierzytelno ci, ile na dok adnym planowaniu wp ywów i wydatków, 

a tak e oczekuj cych sta ego monitoringu sp at od kontrahentów9. Najbardziej 

rozpowszechniony jest jednak faktoring zaliczkowy. W tej formie faktoringu 

faktorant otrzymuje od faktora w dniu przelewu wierzytelno ci zaliczk  w wy-

soko ci do 95% nale no ci, pomniejszon  o odsetki i prowizje. Pozosta a kwota 

wykupionej faktury jest przelewana faktorantowi po zap acie przez d u nika. 

3. Rozwój faktoringu w Polsce

Faktoring w Polsce rozwija si  od 1990 r. Pierwsz  instytucj  oferuj c  ten 

rodzaj us ug finansowych dla przedsi biorstw by  Bank Gospodarstwa Krajowe-

go. Obecnie na rynku dzia aj  44 instytucje faktoringowe. 

9 K. Kreczma ska-Gigol, R. Palewska-Kwa ny, Faktoring. Przewodnik dla przedsi biorcy, 
Infor Biznes, Warszawa 2008, s. 127.
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Rysunek 2. Liczba instytucji faktoringowych w Polsce w latach 2006-2010

ród o: opracowanie w asne na podstawie Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych 

w 2010 r., GUS, Warszawa 2011; Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2009 r., GUS, 

Warszawa 2010; Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2008 r., GUS, Warszawa 2009; 

Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2007 r., GUS, Warszawa 2008; Dzia alno  fakto-

ringowa przedsi biorstw finansowych w 2006 r., GUS, Warszawa 2007.

Wi kszo  instytucji faktorów w Polsce stanowi  przedsi biorstwa nieb d -

ce bankami komercyjnymi, stanowi  one ok. 57% ogó u firm faktoringowych. 

Pozosta a cz  to banki komercyjne, wiadcz ce m.in. us ugi faktoringowe. Jed-

nak e do oceny struktury polskiego rynku us ug faktoringowych nale y wzi  

pod uwag  struktur  akcjonariatu pozosta ych spó ek wiadcz cych us ugi fak-

toringowe (zob. rys. 3).
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Rysunek 3. Niebankowe podmioty wiadcz ce us ugi faktoringowe w 2010 roku 

wed ug kryterium dominuj cego w a ciciela

ród o: opracowanie w asne na podstawie Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych 

w 2010 r., GUS, Warszawa 2011.

Dzia alno  faktoringow  w 2010 r. prowadzi y 44 podmioty. W ród nich 

bezpo rednio lub poprzez spó ki zale ne by y obecne 24 banki komercyj-

ne, 6 instytucji sektora finansowego i ubezpieczeniowego (poza bankami) 

oraz 14 podmiotów sektora niefinansowego. Dominuj c  grup  podmiotów s  

wi c instytucje sektora finansowego, a w ród nich banki komercyjne. Liczba 

banków komercyjnych na rynku faktoringowym jest wzgl dnie sta a (waha si  
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od 19 do 21 podmiotów), natomiast coraz wi kszy udzia  w rynku zdobywaj  

pozosta e spó ki. W 2006 r. stanowi y one 42% liczby podmiotów, a w 2010 r. 

ju  57%.

Wa na w analizie rynku jest nie tylko liczba przedsi biorstw, ale te  liczba 

i warto  wykupionych wierzytelno ci. Ile podmiotów korzysta o z faktoringu 

w ci gu roku w latach 2006-2010 – zob. rys. 4. 
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Rysunek 4. Liczba klientów korzystaj cych z faktoringu w Polsce w latach 2006-2010

ród o: opracowanie w asne na podstawie Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych 

w 2010 r., GUS, Warszawa 2011; Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2009 r., GUS, 

Warszawa 2010; Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2008 r., GUS, Warszawa 2009; 

Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2007 r., GUS, Warszawa 2008; Dzia alno  fakto-

ringowa przedsi biorstw finansowych w 2006 r., GUS, Warszawa 2007.

W badanym okresie mo na by o zaobserwowa  wzrost liczby podmiotów ko-

rzystaj cych z faktoringu. W 2006 r. by o to 4189 przedsi biorstw, a w 2010 r. 

– 5622 przedsi biorstwa, co stanowi wzrost o 34,21%. Wprawdzie lepsza pod tym 

wzgl dem by a sytuacja w 2008 r., jednak d ugoterminowy trend jest rosn cy. 

rednioroczne tempo wzrostu w latach 2006-2010 wynios o 7,63%. 

Wcze niej wykazano, e rynek faktoringu w Polsce jest w du ej mierze opa-

nowany przez banki komercyjne. Je eli chodzi o liczebno  faktorów, banki sta-

nowi  znacz cy udzia  w rynku. Podobnie sytuacja wygl da w kontek cie pod-

miotów korzystaj cych z us ug faktoringu.

W 2010 r. banki obs ugiwa y 3182 klientów faktoringowych, co stanowi o 

56,6% ca ego rynku. Tendencja jest przy tym rosn ca, zarówno w warto ciach 

absolutnych (2352 podmioty w 2007 r.), jak i wzgl dnych (52,7% w 2007 r.).

Faktoring obejmuje zarówno przej cie ryzyka niewyp acalno ci d u nika 

przez faktora, jak i pozostawienie tego ryzyka u faktoranta. Bardzo korzystny 

jest dla przedsi biorstwa faktoring bez regresu, jednak jego stosowanie jest bar-

dzo ograniczone (zob. rys. 6). G ównym rodzajem stosowanego faktoringu jest 

faktoring z regresem. W 2006 r. skorzysta o z niego 2327 podmiotów, a w 2010 r. 

– 3789 pdmiotów, co stanowi wzrost o 62,8%. Obecnie faktoring z regresem jest 
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wykorzystywany przez 67% ogó u faktorantów. Faktoring bez regresu to 23% 

rynku, a faktoring zagraniczny, obejmuj cy wykup wierzytelno ci zagranicz-

nych, to 9% rynku. 
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Rysunek 5. Liczba klientów korzystaj cych z faktoringu w Polsce w latach 2007-2010 

wed ug rodzaju instytucji factoringowej

ród o: opracowanie w asne na podstawie Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych 

w 2010 r., GUS, Warszawa 2011; Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2009 r., GUS, 

Warszawa 2010; Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2008 r., GUS, Warszawa 2009; 

Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2007 r., GUS, Warszawa 2008; Dzia alno  fakto-

ringowa przedsi biorstw finansowych w 2006 r., GUS, Warszawa 2007.

0 

500 

1000 

1500 

2000 

2500 

3000 

3500 

4000 

2006 2007 2008 2009 2010 

krajowy z regresem krajowy bez regresu 

mieszany zagraniczny 

Rysunek 6. Liczba faktorantów wed ug rodzaju stosowanego factoringu

ród o: opracowanie w asne na podstawie Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych 

w 2010 r., GUS, Warszawa 2011; Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2009 r., GUS, 

Warszawa 2010; Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2008 r., GUS, Warszawa 2009; 

Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2007 r., GUS, Warszawa 2008; Dzia alno  fakto-

ringowa przedsi biorstw finansowych w 2006 r., GUS, Warszawa 2007.
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Rysunek 7 przedstawia wykorzystanie ró nych rodzajów faktoringu w Pol-

sce. W 2010 r. 33% klientów notowa o obroty z faktorem poni ej 1 mln z , a 31% 

– od 1 mln do 5 mln z . Wniosek z tego, e z faktoringu mog  korzysta  ma e 

i rednie przedsi biorstwa, których nale no ci nie s  na niskim poziomie. Jed-

nak e liczba klientów o najmniejszych obrotach w 2010 r. znacz co spad a. Mo e 

to wiadczy  o coraz wi kszym wolumenie transakcji w ramach faktoringu, co 

nale a oby uzna  za zjawisko pozytywne.
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Rysunek 7. Liczba faktorantów wed ug obrotów z faktorem w latach 2006-2010

ród o: opracowanie w asne na podstawie Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych 

w 2010 r., GUS, Warszawa 2011; Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2009 r., GUS, 

Warszawa 2010; Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2008 r., GUS, Warszawa 2009; 

Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2007 r., GUS, Warszawa 2008; Dzia alno  fakto-

ringowa przedsi biorstw finansowych w 2006 r., GUS , Warszawa 2007.
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Rysunek 8. Warto  wierzytelno ci obj tych faktoringiem w latach 2006-2010 w mln z

ród o: opracowanie w asne na podstawie Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych 

w 2010 r., GUS, Warszawa 2011; Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2009 r., GUS, 

Warszawa 2010; Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2008 r., GUS, Warszawa 2009; 

Dzia alno  faktoringowa przedsi biorstw finansowych w 2007 r., GUS, Warszawa 2008; Dzia alno  fakto-

ringowa przedsi biorstw finansowych w 2006 r., GUS , Warszawa 2007.
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Aby mie  pe ny obraz rynku faktoringowego w Polsce, nale y dokona  

analizy warto ci wykupionych faktur (zob. rys. 8). Zaobserwowa  mo na bar-

dzo dynamiczny wzrost warto ci rynku. W 2006 r. by a to kwota 22,2 mld z , 

a w 2010 r. – 88,6 mld z . rednioroczna dynamika wynosi a wi c 41,3%, przy 

czym w 2010 r. zanotowano wzrost w stosunku do 2009 r. o 72,6%. Z porównania 

tych danych z liczb  klientów korzystaj cych z faktoringu wynika, e zwi ksza 

si  warto  faktur przedstawianych do wykupu. 

4. Podsumowanie

Faktoring to us uga finansowa, która – jak wykazano – jest istotnym narz -

dziem w rozwoju przedsi biorstw, które eliminuje zatory p atnicze i poprawia 

p ynno  finansow . Jego zalety powoduj , e przedsi biorstwo wykorzystuj ce 

faktoring mo e zyska  przewag  nad konkurencj , skracaj c cykl rotacji nale -

no ci, a tym samym zmniejszaj c zapotrzebowanie na zewn trzne ród a finan-

sowania. 

W Polsce faktoring rozwija si  bardzo dynamicznie. Zwi ksza si  zarówno 

liczba klientów korzystaj cych z faktoringu, jak i warto  wykupionych wierzy-

telno ci. Przedsi biorcy doceniaj  zalety faktoringu, a bariera niewiedzy o tym 

produkcie jest coraz mniejsza. Rynek ma przy tym bardzo du y potencja . Po-

równuj c liczb  klientów korzystaj cych z faktoringu z faktyczn  liczb  przed-

si biorstw w Polsce, wida , e potencjalnych zainteresowanych mo e by  jeszcze 

bardzo du o. 
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