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Wst p1. 

W yciu codziennym ludzie dzia aj  najcz ciej wed ug ró nych schematów 

czy te  stabilnych, przyj tych przez siebie zasad. Postawione przed sob  zadania 

wykonuje si  wtedy w sposób szybszy, pewniejszy i dok adniejszy. Stanowi to 

du e u atwienie ludzkiego ycia. W dzia alno ci naukowej jedno z  rozwi za  

tego typu nosi nazw  paradygmatu. Wed ug Encyklopedii PWN paradygmat (gr. 

parádeigma – „wzór”) to ogólnie uznane osi gni cie naukowe (teoria naukowa), 

które w pewnym okresie dostarcza modelowych rozwi za  w danej dziedzinie 

nauki; paradygmatami s  np.: system kopernika ski, mechanika Newtona, teoria 

wzgl dno ci Einsteina. 

Twórca omawianego terminu T. Kuhn w ksi ce Struktura rewolucji nauko-

wych uznaje paradygmat za zbiór poj  i teorii tworz cych podstawy konkretnej 

nauki. Wed ug niego rozwój nauki polega na kolejnym przechodzeniu od mono-

polu (lub dominacji) jednego paradygmatu do drugiego, drog  rewolucji. U pod-

staw ró nych docieka  naukowych le  paradygmaty s u ce uporz dkowaniu 

i uzasadnieniu stwierdze  i teorii.

Paradygmat cechuje sie spójno ci  logiczn  oraz heurystyczn  prostot . 

Na jego podstawie mo na tworzy  teorie szczegó owe odzwierciedlaj ce rzeczy-

wisto  znaczon  obserwacjami empirycznymi. W sytuacji daleko id cych nie-

zgodno ci mi dzy znanymi faktami a obowi zuj cym paradygmatem dochodzi 
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do mo liwej zmiany pogl du na dane zagadnienie, co w konsekwencji prowadzi 

do rewolucji w nauce. W takiej sytuacji pogl d w danej nauce jako paradygmat 

zdaje si  podwa a  sens ponadczasowej s uszno ci w ogóle jakiejkolwiek idei czy 

te  wyobra enia na konkretny temat.

Jednak e sam paradygmat nie stanowi teorii, gdy  nie wyja nia zja wisk, 

a jedynie wskazuje na sposób obserwowania rzeczywisto ci, nakre laj c równo-

cze nie jej granice. Paradygmaty s  charakterystyczne dla nauk przyrodniczych, 

a mniejsze znaczenie maj  dla nauk spo ecznych, w których wyst puje mniej 

mo liwo ci dog bnych eksperymentów mog cych potwierdzi  stawiane tezy.

Paradygmat mo e by  uj ty w znaczeniu szerokim lub w skim1.

W znaczeniu szerokim paradygmat jest okre leniem powszechnie przyjmo-

wanych przekona  teoretycznych, metodologicznych i pragmatycznych wyzna-

czaj cych modele naukowo ci danego okresu lub danej wspólnoty uczonych. Pa-

radygmat okre la:

sposób stawiania i rozstrzygania problemów, –

kryteria naukowej poprawno ci, racjonalno ci i weryÞ kowalno ci twier- –

dze ,

zakres i granice eksperymentu naukowego,  –

metody i techniki badawcze. –

W znaczeniu w skim paradygmat to „matryca dyscyplinarna” (wg T. Kuh-

na), czyli to, co wspólne danej szkole naukowej, przyjmowane bezdyskusyjnie 

i traktowane jako oczywiste, niewymagaj ce pog bionej analizy ani krytyki2.

Tak wi c nale y uzna , e istot  paradygmatu jest pozytywne odniesienie 

ogó u naukowców danej dziedziny wobec warto ci poznawczej danego po-

gl du czy te  tezy, sk adaj cych si  na pewn  wiedz  w istotnym zakresie, któ-

ra przybli a si  do poznania prawdy. Jest to wiedza prawdopodobna, która 

wymaga ci g ej krytyki i weryÞ kacji. Syndromem paradygmatu jest post p 

na drodze w poszukiwaniu wiedzy, który powinien nast powa  w rezultacie jego 

powszechnego przyj cia. 

Paradygmat wp ywa na dobór metod naukowych, odciskaj c pi tno m.in. 

na praktyce kszta towania ró nych technik ustalania wielko ci ekonomicznych. 

W takim zakresie konieczne jest okre lanie warto ci charakterystycznych dla tych 

wielko ci. Powstaje pytanie: czy w rachunkowo ci mo na mówi  o paradygmacie 

warto ci godziwej w odniesieniu do podstawowej dla niej sprawy: kwantyÞ kacji 

rezultatów zdarze  gospodarczych? Próba odpowiedzi na to pytanie stanowi 

cel niniejszego artyku u. T  prób  musi poprzedzi  analiza ró nych aspektów 

zarówno teoretycznych, jak i praktycznych zwi zanych z zastosowaniem warto ci 

godziwej3.

1 http://bacon.umcs.lublin.pl/~jjusiak/Dokumenty/Whitehead/Paradygmat%20Þ lozoÞ i.html
2 Tam e.
3 Okre leniem bliskoznacznym warto ci godziwej jest warto  sprawiedliwa odnoszona do in-

dywidualnych wycen transakcji. Warto  ta ma tradycje redniowieczne zwi zane z Tomaszem 

z Akwinu.
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Wycena ekonomiczna 2. 

Procesem ustalania warto ci na okre lone potrzeby jest wycena. Warunkiem 

jej przeprowadzenia jest okre lenie przedmiotu warto ciowania wraz z jego ce-

chami4, który nast pnie podlega ocenie jako ciowej z ró nych punktów widze-

nia. W procesie wyceny ujawniaj  si  te  zachowania ró nych jej podmiotów, 

a szczególnie uczestników umów kupna-sprzeda y. 

Funkcje wyceny. Mo na wyró ni  7 funkcji wyceny z punktu widzenia po-

wodów jej dokonywania: 

funkcja pomiaru warto ci  umo liwia dokonywanie porówna  mi dzy 1) 

ró nymi z gruntu dobrami, 

funkcja analityczna  rozpatrywanie zwi zków mi dzy zjawiskami, pro-2) 

cesami i zasobami,

funkcja kontrolna  weryÞ kacja zgodno ci przebiegu operacji gospodar-3) 

czych z za o onymi celami i normami, a tak e ocena dzia alno ci przed-

si biorstwa, ogólnie: ocena celów i sposobów ich realizacji,

funkcja informacyjna  dostarcza informacji o ró nym charakterze oraz 4) 

ró nym stopniu agregacji,

motywacyjna  stymuluje do dzia ania w po danym przez jednostk  kie-5) 

runku,

optymalizacyjna (decyzyjna)  umo liwia podejmowanie decyzji zaspo-6) 

kajaj cych potrzeby ludzkie w sposób efektywny,

prewencyjna  ochrona obrotu rynkowego i zmniejszenie ryzyka.7) 

Rodzaje wyceny. Z punktu widzenia charakteru dzia a  wymuszaj cych 

sporz dzenie wyceny rozró nia si  nast puj ce jej rodzaje:

I. Wycena formalnosystemowa zwi zana z powtarzalnymi dzia aniami 

uj tymi najcz ciej w odpowiednich instrukcjach czy te  zaleceniach 

(np. polityka rachunkowo ci):

1. Kalkulowanie kosztu i ceny produktu oraz towaru przeznaczonych dla ano-

nimowych odbiorców.

2. Sporz dzanie sprawozdania Þ nansowego, w tym szczególnie bilansu (np. 

ustalanie rezerw i odpisów aktualizuj cych).

3. Analityczne porównywanie ró nego rodzaju aktywów w ocenach ekono-

micznych.

4. Tworzenie systemów motywacyjnych w przedsi biorstwie.

5. Ocena zdolno ci kredytowej przedsi biorstwa dokonywana przez rzeczo-

znawc . 

6. Okre lanie podstawy opodatkowania (np. nieruchomo ci).

7. Ubezpieczenie maj tku.

8. KwantyÞ kacja kapita u intelektualnego.

4 Cecha to wzgl dnie sta a, charakterystyczna dla danego obiektu w a ciwo  powoduj ca okre-

lone jego funkcjonowanie.



Ireneusz Wieczorek200

9. Rozliczanie robót d ugoterminowych czy te  operacji leasingowych.

II. Wycena decyzyjna zwi zana z konkretnymi decyzjami, które podejmuje 

si  cz sto w sposób indywidualny:

1. Umowy kupna-sprzeda y. Wycenie mo e podlega  przedsi biorstwo jako 

ca o , poszczególne jego wydzia y lub te  poszczególne elementy jego ak-

tywów (np. kwantyÞ kacja zasobu niematerialnego, know-how), ale równie  

wyprodukowane na indywidualne zlecenie wyroby.

2. Podj cie decyzji o ró nym wymiarze: operacyjnym i strategicznym.

3. Kalkulacja warto ci odszkodowania za dan  szkod .

4. Wniesienie przedsi biorstwa lub jego sk adników w postaci aportu do innej 

spó ki.

5. Wybór przedsi wzi  czy te  zada  inwestycyjnych w rachunku efektywno-

ci inwestycji.

6. Rozliczanie mi dzy kontrahentami, szczególnie w zakresie odsetek.

7. czenie i podzia  przedsi biorstwa.

8. Rozpoznawanie roszcze  rozstrzyganych przed s dem.

9. Podzia  maj tku wspólnego ma e stwa i rodziny.

Z punktu widzenia podstawy dokonywania wyceny wyró niamy wycen :

rachunkow  – wycena operacji i zasobów wed ug wskaza  przepisów ra-1) 

chunkowych,

podatkow  – wycena operacji i zasobów wed ug wskaza  przepisów po-2) 

datkowych,

spo eczno-ekonomiczn  – wycena operacji i zasobów wed ug wskaza  3) 

przepisów o charakterze ogólnopa stwowym (np. op aty rodowiskowe, 

wycena zasobów surowcowych pa stwa).

Z punktu widzenia sposobu jej przeprowadzenia wycena dzieli si  na:

wycen  rzeczywist  – wed ug warto ci nabycia, kosztu wytworzenia, 1) 

warto ci rynkowej (cena akcji),

wycen  szacunkow  – wycena wed ug metod szacowania warto ci przed-2) 

si biorstwa, wycena przez rzeczoznawc .

Wycena gospodarcza sk adników bilansowych jest oparta na zasadach usta-

lonych przez ustaw  o rachunkowo ci oraz Mi dzynarodowych Standardach Ra-

chunkowo ci (Mi dzynarodowych Standardów Sprawozdawczo ci Finansowej). 

Dla u atwienia wyceny przyj to zestaw okre lonych zasad prowadzenia rachun-

kowo ci. Do najwa niejszych z nich nale :

a) zasada rzetelnego i wiernego obrazu, która wymusza przedstawianie 

rzeczywistego i wiarygodnego obrazu sytuacji maj tkowo-Þ nansowej da-

nej Þ rmy,

b) zasada ostro nej wyceny, wed ug której nale y aktualizowa  ceny rze-

czywi cie zap acone do ich warto ci, mo liwej do uzyskania, je eli jest 

ona ni sza od rzeczywistej ceny nabycia,

c) zasada kosztu historycznego, która wskazuje na wag  faktycznych wiel-

ko ci charakteryzuj cych operacje gospodarcze.
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d) zasada istotno ci, która uwzgl dnia wag  wp ywu danego czynnika 

na warto  wycenianego obiektu.

Sposoby wyceny powinno rozpatrywa  si  przede wszystkim z punktu wi-

dzenia roli sprawozdania Þ nansowego. Zgodnie z ustaw  o rachunkowo ci 

(art. 8) rachunkowo  powinna rzetelnie i jasno przedstawia  sytuacj  maj tko-

w  i Þ nansow  oraz wynik Þ nansowy jednostki, natomiast wed ug MSR (za o-

enia koncepcyjne), ujmuj cych jej cele w sposób bardziej ogólny, informacje 

zawarte w sprawozdaniu powinny s u y  jego u ytkownikom do podejmowania 

decyzji ekonomicznych, w zwi zku z czym nale y starannie przedstawia  dane 

o sytuacji Þ nansowej, rezultatach dzia alno ci i wszelkich istotnych zmianach 

zachodz cych w jednostce. 

Wed ug ustawy o rachunkowo ci aktywa i pasywa wycenia si  nie rzadziej 

ni  na dzie  bilansowy na podstawie nast puj cych zasad wyceny5:

1) rodki trwa e oraz warto ci niematerialne i prawne – wed ug cen nabycia lub 

kosztów wytworzenia, lub warto ci przeszacowanej (po aktualizacji wyceny 

rodków trwa ych), pomniejszonych o odpisy amortyzacyjne lub umorze-

niowe, a tak e o odpisy z tytu u trwa ej utraty warto ci; nieruchomo ci oraz 

warto ci niematerialne i prawne zaliczane do inwestycji – wed ug zasad sto-

sowanych do rodków trwa ych oraz warto ci niematerialnych i prawnych 

lub wed ug ceny rynkowej b d  inaczej okre lonej warto ci godziwej,

2) rodki trwa e w budowie – w wysoko ci ogó u kosztów pozostaj cych 

w bezpo rednim zwi zku z ich nabyciem lub wytworzeniem, pomniejszo-

nych o odpisy z tytu u trwa ej utraty warto ci,

3) udzia y w innych jednostkach oraz inne ni  wymienione w pkt 1 inwesty-

cje zaliczone do aktywów trwa ych – wed ug ceny nabycia pomniejszonej 

o odpisy z tytu u trwa ej utraty warto ci lub wed ug warto ci godziwej albo 

skorygowanej ceny nabycia, je eli dla danego sk adnika aktywów zosta  

okre lony termin wymagalno ci; warto  w cenie nabycia mo na przesza-

cowa  do warto ci w cenie rynkowej, a ró nic  z przeszacowania rozliczy  

z kapita em w asnym,

4) udzia y w jednostkach podporz dkowanych zaliczone do aktywów trwa ych 

– wed ug zasad okre lonych w punkcie poprzednim lub metod  praw w a-

sno ci, pod warunkiem, e b dzie ona stosowana jednolicie wobec wszyst-

kich jednostek podporz dkowanych,

5) inwestycje krótkoterminowe – wed ug ceny (warto ci) rynkowej albo we-

d ug ceny nabycia lub ceny (warto ci) rynkowej, zale nie od tego, która 

z nich jest ni sza albo wed ug skorygowanej ceny nabycia, je eli dla danego 

sk adnika aktywów zosta  okre lony termin wymagalno ci, a krótkotermi-

nowe inwestycje, dla których nie istnieje aktywny rynek, w inny sposób 

okre lonej warto ci godziwej,

5 Ustawa z dnia 29.09.1994 r. o rachunkowo ci (tekst jednolity Dz. U. z 2002 r. Nr 76, poz. 694 

z pó n. zm.).
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 6) rzeczowe sk adniki aktywów obrotowych – wed ug cen nabycia lub kosz-

tów wytworzenia niewy szych od cen ich sprzeda y netto na dzie  bilan-

sowy,

 7) nale no ci i udzielone po yczki – w kwocie wymaganej zap aty, z zacho-

waniem zasady ostro no ci, 

 7a) nale no ci i udzielone po yczki zaliczone do aktywów Þ nansowych mog  

by  wyceniane wed ug skorygowanej ceny nabycia, a je eli jednostka 

przeznacza je do sprzeda y w okresie do 3 miesi cy, to wed ug warto ci 

rynkowej lub inaczej okre lonej warto ci godziwej,

 8) zobowi zania – w kwocie wymagaj cej zap aty,

 8a) zobowi zania Þ nansowe mog  by  wyceniane wed ug skorygowanej ceny 

nabycia, a je eli jednostka przeznacza je do sprzeda y w okresie do 3 mie-

si cy, to wed ug warto ci rynkowej lub inaczej okre lonej warto ci godzi-

wej,

 9) rezerwy – w uzasadnionej, wiarygodnie oszacowanej warto ci,

 9a) udzia y (akcje) w asne – wed ug cen nabycia,

 10) kapita y (fundusze) w asne, z wyj tkiem udzia ów (akcji) w asnych, oraz 

pozosta e aktywa i pasywa – w warto ci nominalnej.

Kategorie wyceny 3. 

Podstaw  wyceny gospodarczej jest ró nie ujmowana warto , która mo e 

opisa  ludzk  dzia alno . Jej realizacja jest jednocze nie elementem ukierun-

kowuj cym post powanie cz owieka. Warto  jest z natury rzeczy poj ciem 

niejednoznacznym, gdy  mo e wyst powa  jako: cel, norma, przekonanie 

lub kryterium nadawane przez warto ciuj cego6.

Samo poj cie „warto ” mo na rozpatrywa  w sensie ekonomicznym i po-

zaekonomicznym. W tym drugim uj ciu warto wskaza  na klasyÞ kacj  warto-

ci M. Misztal. Wyró ni a ona trzy rodzaje warto ci7: 

psychologiczne, w których warto ci traktuje si  jako zjawiska jednost- –

kowe zwi zane z potrzebami b d  przekonaniami ludzkimi,

socjologiczne, w których warto ciom przypisuje si  charakter spo ecz- –

ny, zwi zany z grupami spo ecznymi, posiadaj cymi wspólne prze y-

cia, s dy i przekonania wp ywaj ce na okre lone zachowania,

kulturowe, dotycz cy systemów norm, s dów i ocen przewa aj cych  –

w danym spo ecze stwie w powszechnie przyj tym wymiarze i maj -

6 Z Þ lozoÞ cznego punktu widzenia rozwa a si  trzy zagadnienia: 1. Rodzaj w asno ci lub ce-

chy „bycie warto ciowym”; 2. Czy posiadanie warto ci jest czym  obiektywnym, czy subiektyw-

nym; 3. Jakim rzeczom przys uguje warto ? (Por. Encyklopedia Þ lozoÞ i, red T. Hondericha, Zysk 

i S-ka, 1999, tom II, s. 956).
7 M. Misztal, Problematyka warto ci w socjologii, PWN, Warszawa 1980.
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cych uniwersalny charakter oraz wp yw na po dane zachowania jego 

cz onków.

W sensie ekonomicznym warto  rozumiana jest jako cecha dobra b d ca 

sum  skwantyÞ kowanych za pomoc  jednostek pieni nych korzy ci, jakich 

nabywca oczekuje od niego. Korzy ci te maj  charakter przede wszystkim 

ekonomiczny, zwi zany z zestawem okre lonych cech produktu, takich jak 

jako , cena, bezpiecze stwo, dost pno , funkcjonalno , serwis itp., ale 

i techniczny, spo eczny. Korzy ci s  rekompensat  za wydatek poniesiony 

na pozyskanie dobra, z uwzgl dnieniem dzia aj cego prawa popytu i poda y. 

Pokazuje to schemat 18.

Warto  danego dobra ukazuje stopie  jego po dania, wa no ci lub pre-

ferencji oceniaj cego. Z tego punktu widzenia w teorii ekonomii przyj to 

wyró nia  warto  u ytkow  oraz wymienn 9. Warto  u ytkowa zwi zana 

jest z ocen  przydatno ci danego obiektu (przedmiotu) dla przedsi biorstwa, 

przy milcz cym za o eniu, e nie jest on przeznaczony na sprzeda . Warto  

wymienna jest zwi zana z obiektem zb dnym dla jednostki lub niezbyt dla 

niej przydatnym w danym czasie i z tego wzgl du mo liwym do sprzeda y.

Z ogólnoekonomicznego punktu widzenia wyró ni  mo na co najmniej 4 

rodzaje teorii warto ci:

1. Obiektywna teoria warto ci, k ad ca nacisk na warto ciowotwórcz  rol  

pracy, któr  formu owali wybitni ekonomi ci: Smith, Ricardo, Marks. 

Wed ug niej warto  dobra okre laj  spo ecznie niezb dne nak ady cza-

su pracy przewa aj cej cz ci producentów w przeci tnych warunkach 

technicznych i spo ecznych (niezale no  od indywidualnych nak adów 

pracy). Te nak ady s  wyra ane za po rednictwem ceny. Wymiana towa-

rów powinna by  wymian  równych warto ci. Ceny warto ci odchylaj  

si  od warto ci, ale wyst puje sta a tendencja rynkowa, zbli aj ca ceny 

do poziomu okre lonego przez warto  (prawo przeci tnej stopy zysku).

2. Subiektywna teoria warto ci, wed ug której warto  jest znaczeniem, ja-

kie uzyskuj  konkretne dobra w wiadomo ci jednostki gospodarczej, e 

od rozporz dzalno ci nimi zale y zaspokojenie potrzeb tej jednostki.

Warto  wynika z u yteczno ci dóbr oraz ich ograniczono ci. Warto  

jest wyrazem stosunku dóbr do potrzeb. Warto  mo e mie  charakter subiek-

tywny lub obiektywny. 

Subiektywny charakter warto ci wyra a intensywno  potrzeb objawiaj -

cych si  w ich podziale na klasy, która uciele nia si  w tzw. prawie malej cej 

8 Dobro jako stan mo e oznacza  np. stan wiedzy jako sumy informacji z danej dziedziny, stan 

„bycia szcz liwym”, „bycia zdrowym”, mo liwo  wykorzystania czasu wolnego czy te  wykony-

wan  prac  w ramach gospodarstwa domowego (np. wycena czasu pracy gospodyni domowej jako 

stanu „ bycia ma onk ”) itp. Wszystkie te „stany” mo na wyceni .
9 Takie rozró nienie wprowadzi  ju  „pierwszy ekonomista” Ksenofont ze staro ytnej Grecji, 

opisuj c cechy lutni. Por. G. B Spychalski, Zarys historii my li ekonomicznej, Wydawnictwo Na-

ukowe PWN, Warszawa 1999, s. 20.
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u yteczno ci kra cowej. Wed ug tego prawa mo liwy jest spadek znaczenia 

potrzeb w obr bie ka dej klasy w miar  zaspokajania potrzeb tej klasy.  Wa r -

to  jest subiektywna, tj. ró na dla tego samego dobra u ró nych osób, dzi ki 

czemu odbywa si  wymiana dóbr. 

Obiektywny charakter warto ci wyra a zale no  stopnia zaspokojenia ja-

kiej  potrzeby od ilo ci posiadanego dobra, a wskutek tego wskazuje na zna-

czenie danego dobra dla jego u ytkownika.

3. Neoklasyczna teoria warto ci, wed ug której warto  jest okre lona 

przez u yteczno  kra cow  dobra oraz kra cowy koszt wytwarzania 

(koszt ostatniej jednostki produkcji wytworzonej przez producenta). Ka -

dy z czynników tworz cych cen  jest warto ci . A wi c:

Cena = u yteczno  kra cowa = kra cowy koszt wytworzenia10.

4. Pragmatyczna teoria warto ci, która wyst puje w praktyce gospoda-

rowania. Faktycznie stanowi ona po czenie w/w teorii w jedn  ca o , 

gdy  wychodzi z praktyki ustanawiania ceny na podstawie formu y „koszt 

plus”, czyli cen  okre la si  na podstawie sumy poniesionych kosztów 

(nak adów czasu pracy ponoszonych w ró nych miejscach) oraz oczeki-

wanego narzutu zysku. Tak ustalona warto  jest konfrontowana z warun-

kami funkcjonuj cymi w otoczeniu.

Warto  traktowana jest niekiedy w uj ciu marketingowym jako „wi z-

ka warto ci” dostarczana wybranym klientom i s u y pozycjonowaniu Þ rmy 

w konkurencyjnym otoczeniu. Wtedy warto  danego dobra pojmowana jest 

jako zdolno  generowania przez niego dochodów. Wyró nia si  3 fazy gene-

rowania tych dochodów:

proces dostarczania warto ci, pozwalaj cy uzyskiwa  dochody dzi ki 1) 

dostarczeniu klientom odpowiedniej warto ci (korzy ci),

proces utrzymywania tej warto ci, polegaj cy na takim dzia aniu, by tej 2) 

warto ci nie utraci , 

proces realizacji warto ci, w którym konsumuje si  uzyskane docho-3) 

dy11.

W zwi zku z dosy  szerokim wachlarzem wyst puj cych poj  blisko-

znacznych omawianemu terminowi, przy ustalaniu warto ci nale y podj  de-

cyzj , w jaki sposób b dzie si  okre la  liczbowo przedmiot wyceny. Spo ród 

kilku mo liwo ci wybór pad  na warto  godziw , któr  uczyniono podsta-

wowym poj ciem w zakresie wyceny rachunkowej. Wynika to szczególnie 

z procesów globalizacyjnych i  rozwoju mi dzynarodowych rynków kapita-

owych, zmierzaj cych w  kierunku zaspokojenia potrzeb informacyjnych in-

westorów. 

10 Tzn., e ceny nie wyznaczaj  koszty przeci tne.
11 Por. m.in. P. Kotler, Marketing, Felberg SJA, 1999, s. 38 i n.
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Schemat 1. Proces tworzenia warto ci i ceny
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Okre lenie warto ci godziwej4. 

Palm  pierwsze stwa warto  godziwa osi ga a na dosy  „ciernistej dro-

dze”. Jeszcze w latach dziewi dziesi tych XX wieku stanowi a ona odniesie-

nie do „dzia a  o charakterze u yteczno ci publicznej dla okre lenia ca kowi-

tej sumy, z której inwestorzy mog  otrzyma  rzetelny zwrot”12. W tym czasie 

warto  godziwa uchodzi a za  kombinacj  „podstaw wyceny okre lonych 

przez komisje i s dy do szczególnego celu”13. W przypadku wyceny rzeczo-

wych aktywów trwa ych uwa ano, e „ aden miernik szacunkowy nie jest 

idealny, ale oszacowanie godziwej warto ci oparte na dost pnych dowodach 

jest lepsze od adnego”14.

W ko cu przyj to w Polsce ten termin w znowelizowanej w 2002 roku 

ustawie o rachunkowo ci. Wed ug niej warto  godziwa to kwota, za jak  

dany sk adnik aktywów móg by zosta  wymieniony, a zobowi zania ure-

gulowane na warunkach transakcji rynkowej, pomi dzy zainteresowany-

mi i dobrze poinformowanymi, niepowi zanymi ze sob  stronami. 

Warto  godziw  instrumentów Þ nansowych znajduj cych si  w ob-

rocie na aktywnym rynku15 stanowi cena rynkowa pomniejszona o koszty 

zwi zane z przeprowadzeniem transakcji, gdyby ich wysoko  by a zna-

cz ca.

Za warto  godziw  przyjmuje si  w szczególnym przypadku warto :

 1) notowanych papierów warto ciowych – aktualny kurs notowa  pomniej-

szony o koszty sprzeda y;

 2) nienotowanych papierów warto ciowych – warto  oszacowan , uwzgl d-

niaj c  takie czynniki, jak wspó czynnik cena do zysku i stopa dywidendy 

porównywalnych papierów warto ciowych wyemitowanych przez spó ki 

o podobnych charakterystykach;

 3) nale no ci – warto  bie c  (zdyskontowan ) kwot wymagaj cych za-

p aty, wyznaczon  przy odpowiednich bie cych stopach procentowych, 

pomniejszon  o odpisy na nale no ci zagro one i nie ci galne oraz 

ewentualne koszty windykacji. Wyznaczanie warto ci bie cych (zdys-

kontowanych) w odniesieniu do nale no ci krótkoterminowych nie jest 

konieczne, je eli ró nica pomi dzy warto ci  nale no ci wed ug kwot 

12 Por. E. A. Hendriksen, M. F. van Breda, Teoria rachunkowo ci, Wydawnictwo Naukowe PWN, 

Warszawa 2002, s. 498 (orygina  wydano w roku 1992).
13 Tam e, aczkolwiek na s. 588, opieraj c si  na opinii ameryka skiej Rady ds. Zasad Rachun-

kowo ci (APB 29), autorzy stwierdzaj , e warto  godziwa to „kwota, któr  mo na uzyska  za po-

dobny sk adnik tego samego wieku i tej samej kondycji”.
14 Tam e. Autorzy powo uj c si  na APB 29 wskazuj  na to, e w a nie ten rodzaj maj tku „powi-

nien by  rejestrowany wed ug warto ci godziwej (rynkowej) sk adnika, z którego zrezygnowano”.
15 Aktywny rynek to taki, który spe nia koniunkcyjnie 3 warunki: wyst puj ce na nim dobra 

s  jednorodne, liczba nabywców i sprzedawców jest niczym nieograniczona, ceny dóbr s  podane 

do publicznej wiadomo ci. 
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wymagaj cych zap aty a ich warto ci  zdyskontowan  nie jest istotna;

 4) zapasów produktów gotowych i towarów – cen  sprzeda y netto pomniej-

szon  o opust mar y zysku wynikaj cy z kosztów doprowadzenia przez 

spó k  przejmuj c  do sprzeda y zapasu lub znalezienia nabywcy;

 5) zapasów produktów w toku – cen  sprzeda y netto produktów gotowych 

pomniejszon  o koszty zako czenia produkcji i opust mar y zysku wy-

nikaj cy z kosztów doprowadzenia przez spó k  przejmuj c  zapasów 

do sprzeda y lub znalezienia nabywcy;

 6) zapasów materia ów – aktualn  cen  nabycia;

 7) rodków trwa ych – warto  rynkow  lub ich warto  wed ug niezale nej 

wyceny. W przypadku gdy nie jest mo liwe uzyskanie niezale nej wyce-

ny rodków trwa ych – aktualn  cen  nabycia albo koszt wytworzenia, 

z uwzgl dnieniem aktualnego stopnia ich zu ycia;

 8) warto ci niematerialnych i prawnych – warto  oszacowan , wyznaczon  

na podstawie cen rynkowych takich samych lub podobnych warto ci nie-

materialnych i prawnych, a w odniesieniu do warto ci firmy lub ujemnej 

warto ci firmy zawartej w bilansie spó ki przej tej – warto  zerow . Je-

eli warto  oszacowana nie mo e zosta  wyznaczona na podstawie cen 

rynkowych, to przyjmuje si  tak  warto , która nie spowoduje powsta-

nia lub zwi kszenia ujemnej warto ci firmy w wyniku po czenia;

 9) zobowi za  – warto  bie c  (zdyskontowan ) kwot wymagaj cych za-

p aty, wyznaczon  przy odpowiednich bie cych stopach procentowych. 

Wyznaczanie warto ci bie cych (zdyskontowanych) w odniesieniu 

do zobowi za  krótkoterminowych nie jest konieczne, je eli ró nica po-

mi dzy warto ci  zobowi za  wed ug kwot wymagaj cych zap aty a we-

d ug ich warto ci zdyskontowanej nie jest istotna;

 10) rezerwy lub aktywów z tytu u odroczonego podatku dochodowego – war-

to  mo liw  do realizacji przez po czone spó ki, po uwzgl dnieniu 

zmiany warto ci podatkowej i ksi gowej aktywów netto spó ki przejmo-

wanej.

Jednocze nie za wiarygodn  uznaje si  warto  godziw  ustalon  w szcze-

gólno ci drog :

a) wyceny instrumentu Þ nansowego po cenie ustalonej w aktywnym obro-

cie regulowanym, informacje o tej cenie za  s  ogólnie dost pne,

b) oszacowania d u nych instrumentów Þ nansowych przez wyspecjalizowa-

n , niezale n  jednostk  wiadcz c  tego rodzaju us ugi, przy czym mo li-

we jest rzetelne oszacowanie przep ywów pieni nych zwi zanych z tymi 

instrumentami,

c) zastosowania w a ciwego modelu wyceny instrumentu Þ nansowego, 

a wprowadzone do tego modelu dane wej ciowe pochodz  z aktywnego 

obrotu regulowanego,

d) oszacowania ceny instrumentu Þ nansowego, dla którego nie istnieje ak-
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tywny obrót regulowany, na podstawie publicznie og oszonej, notowanej 

w aktywnym obrocie regulowanym ceny nieró ni cego si  istotnie, po-

dobnego instrumentu Þ nansowego, lub cen sk adników z o onego instru-

mentu Þ nansowego,

e) oszacowania ceny instrumentu Þ nansowego za pomoc  metod estymacji 

powszechnie uznanych za poprawne16.

Szczególn  rol  odgrywa warto  godziwa przy wycenie aktywów Þ nanso-

wych. Aktywa Þ nansowe, w tym zaliczone do aktywów instrumenty pochodne, 

wycenia si  nie pó niej ni  na koniec okresu sprawozdawczego, w wiarygodnie 

ustalonej warto ci godziwej bez jej pomniejszania o koszty transakcji, jakie jed-

nostka ponios aby, zbywaj c te aktywa lub wy czaj c je z ksi g rachunkowych 

z innych przyczyn, chyba e wysoko  tych kosztów by aby znacz ca. Nie doty-

czy to jednak:

a) po yczek udzielonych i nale no ci w asnych, których jednostka nie 

przeznacza do sprzeda y,

b) aktywów Þ nansowych utrzymywanych do terminu wymagalno ci,

c) sk adników aktywów Þ nansowych, dla których nie istnieje cena rynko-

wa ustalona w aktywnym obrocie regulowanym albo których warto  

godziwa nie mo e by  ustalona w inny wiarygodny sposób,

d) sk adników aktywów Þ nansowych obj tych zabezpieczeniem (pozycji 

zabezpieczanych).

Warto  godziw  dla konkretnych jej rodzajów przedstawia tabela 1.

Warto  godziwa jest wi c ujmowana wed ug kwot estymowanych, któ-

re powinno okre la  si  poprzez metodycznie przeprowadzane oszacowania. 

Faktycznych oszacowa  dokonuje si  niezale nie od tego, czy znana jest rze-

czywista cen rynkowa czy te  nie. Z powy szego wynika, e warto  godziwa 

jest poj ciem szerszym ani eli warto  rynkowa. Warto  rynkowa to cena 

mo liwa do uzyskania na konkurencyjnym rynku za dany obiekt. Wtedy istnie-

je mo liwo  porównania ró nych warto ci podobnych obiektów. Natomiast 

w przypadku gdy nie mo na tego dokona , ustala si  jego warto  hipotetycz-

n  na podstawie teoretycznie wycen eksperckich. St d wynika, e warto  

godziwa obiektu to jego warto  rynkowa lub warto  hipotetyczna.

W Mi dzynarodowych Standardach Rachunkowo ci (MSR) mo liwo  

zastosowania warto ci godziwej zosta a uznana niedawno i  uj ta jest w kilku 

standardach, tj.:

MSR nr 16 – Rzeczowy maj tek trwa y, –

MSR nr 17 – Leasing,  –

MSR nr 20 – Dotacje pa stwowe, –

MSR nr 25 – Inwestycje. –

16 Rozporz dzenie Ministra Finansów z dnia 12 grudnia 2001 r. w sprawie szczegó owych zasad 

uznawania, metod wyceny, zakresu ujawniania i sposobu prezentacji instrumentów Þ nansowych 

(Dz. U. z 22.12.2001, nr 149, poz. 1674, wraz ze zm.).
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Tabela 1. Przedmiot wyceny a zastosowania warto ci godziwej

Lp. Przedmiot wyceny Zastosowanie

1 Rozliczenie po czenia jednostek 

metod  nabycia

Obowi zek wyceny aktywów i pasywów spó ki prze-

j tej wg warto ci godziwej w ramach jej przejmowa-

nia przez inn  spó k

2 Inwestycje: udzia y, d ugotermi-

nowe

Wycena wg ceny nabycia pomniejszonej o odpisy 

z tytu u trwa ej utraty warto ci lub wed ug warto ci 

godziwej albo skorygowanej ceny nabycia

3 Inwestycje krótkoterminowe Wycena wg ceny (warto ci) rynkowej albo wed ug 

ceny nabycia lub ceny (warto ci) rynkowej, zale nie 

od tego, która z nich jest ni sza albo wed ug skorygo-

wanej ceny nabycia

4 Zobowi zania Þ nansowe Wydanie aktywów Þ nansowych lub wymiana na in-

strumenty Þ nansowe

5 Instrumenty Þ nansowe 1) obrót na aktywnym rynku – cena rynkowa po-

mniejszona o koszty zwi zane z przeprowadzeniem 

transakcji, gdyby ich wysoko  by a znacz ca; 

2) zg oszona na rynku bie ca oferta kupna;

3) zg oszona na rynku bie ca oferta sprzeda y

6 Nale no ci, zobowi zania han-

dlowe

Dyskontowanie warto ci na wybrany moment

7 rodki trwa e oraz warto ci 

niematerialne i prawne

Aktualizacja poprzez kosztowe odpisy aktualizuj ce 

8 Rzeczowe aktywa obrotowe Wycena wg wielko ci ceny sprzeda y netto lub aktu-

alnej ceny nabycia lub kosztu wytworzenia

 r ó d  o: opracowanie w asne.

Poniewa  wszystkie deÞ nicje w tych standardach maj  zbli ony charakter, 

niemniej si  ró ni , zatem w celu ujednolicenia omawianego poj cia, w dniu 28 

maja 2009 roku Rada Mi dzynarodowych Standardów Rachunkowo ci (RMSR) 

opublikowa a wst pny projekt standardu ED/2009/5 „Wycena warto ci godziwe-

j”17. „Wst pny projekt standardu deÞ niuje warto  godziw  i wyja nia sposoby jej 

okre lania; nie wprowadza jednak adnych nowych lub zweryÞ kowanych wymo-

gów dotycz cych pozycji, które nale y ujmowa  lub wycenia  w warto ci godzi-

wej”18.

Wst pny projekt standardu prezentuje te  trzy metody ustalania warto ci go-

dziwej:

metod  rynkow ,•  opart  na cenach i innych w a ciwych informacjach 

pochodz cych z transakcji rynkowych dotycz cych identycznych lub 

porównywalnych sk adników aktywów (lub Þ rm),

17 Biuletyn MSSF. MSSF i polskie zasady rachunkowo ci dla praktyków 6/2009 z 15.07.2009.
18 Tam e.
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metod  dochodow ,•  która polega na przeliczaniu prognozowanych kwot 

(np. przep ywów pieni nych lub dochodów i kosztów) na jedn  kwot  

zdyskontowanej warto ci bie cej lub

meto• d  kosztow , odzwierciedlaj c  kwot  wymagan  obecnie do od-

tworzenia mocy przerobowych sk adnika aktywów (cz sto okre lan  

mianem bie cego kosztu odtworzenia).
Projekt zak ada te , e odpowiednia technika wyceny:

b dzie stosowana konsekwentnie,  –

spowoduje maksymalizacj  zastosowania obserwowalnych danych wsado- –

wych (i minimalizacj  danych nieobserwowalnych),

b dzie podlega  okresowej kalibracji na podstawie rzeczywistych transak- –

cji19.

Rozliczenie wyceny wed ug warto ci godziwej5. 

Poj cie warto ci godziwej wpisuje si , aczkolwiek w ró nym stopniu, 

w trzy metody rozliczania wyst puj ce w rachunkowo ci, tj:

metod  zasobow  (warto ci),1) 

metod  strumieniow  (transakcyjn ),2) 

metod  mieszan  (zasobowo-strumieniow ).3) 

Wed ug metody zasobowej g ówn  spraw  jest w a ciwa wycena aktywów 

i pasywów na moment bilansowy w rzetelny i wierny sposób. W rezultacie 

ustala si  poziom aktywów netto, stosuj c warto  godziw . Ró nica mi dzy 

wycen  wed ug warto ci godziwej a wycen  na bazie warto ci historycznych 

odnosi si  w koszty b d  w przychody20.

Na podstawie MSR 39-41 oraz MSSF mo na wnioskowa , e spo ród 

licznych metod okre lania warto ci godziwej preferencje maj  nast puj ce:

warto  rynkowa na aktywnym rynku,1) 

warto  rynkowa z ostatniej transakcji,2) 

warto  rynkowa z transakcji podobnych dóbr,3) 

warto ci kszta towane w ramach bran y z istniej cych rynków, 4) 

19 Tam e.
20 Krytyka tego podej cia zmierza do tego, e bilans pomija wycen  wa nych sk adników maj t-

kowych jednostek (brak kapita u intelektualnego, wielu warto ci niematerialnych i prawnych, nie-

aktualizowanie warto ci rodków trwa ych, d ugotrwa o  realizacji rodków trwa ych w budowie 

itp.). Nie wydaje si  to w a ciwe my lenie, gdy  uj cie takich elementów w bilansie to problem me-

todyczny, który jest trudnym teoretycznym zadaniem do rozwi zania. Pozostaje tak e otwarte py-

tanie, czy w praktyce sprawozdawczo ci takie uszczegó awianie informacji jest w ogóle potrzebne 

w cz ciach liczbowych sprawozdania Þ nansowego. Mo na wskaza  tutaj tylko, e do tych celów 

s u y  mo e informacja dodatkowa. St d pretensje do praktyki sporz dzania sprawozdania Þ nanso-

wego nie maj  dobrych podstaw.
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metody dochodowe,5) 

metody kosztowe.6) 

Wed ug metody strumieniowej g ównym zadaniem jest w a ciwe okre lenie 

wyniku Þ nansowego  licz  si  wi c tylko operacje zrealizowane w przeciwie -

stwie do priorytetowego memoria u w metodzie warto ci. Rachunek zysków 

i strat jest wa niejsz  ni  bilans cz ci  sk adow  sprawozdania Þ nansowego. 

Zasady wspó mierno ci i ostro no ci s  bardziej stygmatyzowane ni  zasada 

realnego i wiernego obrazu.

Trzecia metoda zak ada po czenie dwu wcze niej omawianych: ró nice 

w wycenach odnoszone s  w koszty i przychody, ale i w kapita  w asny (np. 

w kapita  z aktualizacji wyceny) czy te  w rozliczenia mi dzyokresowe (np. 

rozliczenie robót d ugoterminowych).

Wydaje si , e aktualny sposób rachunkowych rozlicze  wskazuje na sto-

sowanie w Polsce trzeciej metody, aczkolwiek s  zdania o dominacji metody 

transakcyjnej, m.in. ze wzgl du na dosy  radykalny sposób rozliczania robót 

d ugoterminowych, których istot  jest eliminacja tych robót w toku jako zapa-

sów21.

Najbardziej widoczn  rol  odgrywa warto  godziwa przy zasobowej me-

todzie, ze wzgl du na jej bilansowotwórczy charakter. W ten sposób wa no  

kategorii warto ci godziwej utwierdza si  równie  w praktyce.

Zalety i wady warto ci godziwej6. 

Zalety i wady dosy  wyczerpuj co omawia Z. Adamkiewicz22. Do zalet zali-

cza on:

obrazowanie rzeczywistych transakcji w sprawozdaniu Þ nansowym,1) 

sprawdzalno , o ile transakcja jest w a ciwie udokumentowana,2) 

stabilno  i przewidywalno , gdy  jest ta wycena bardziej niezale na 3) 

i lepiej odzwierciedla skutki rzeczywistych zmian sytuacji rynkowej,

wiedz  i znajomo , gdy  dostarcza bardziej u ytecznych informacji,4) 

zdolno  prognozowania co do przysz ych przep ywów pieni nych,5) 

porównywalno  ze wzgl du na wycen  na ten sam moment bilansowy.6) 

Do tego wykazu mo na do czy :

1) zmniejszenie ró nic mi dzy warto ci  rzeczywist  a ksi gow ,

2) wi ksz  u yteczno  decyzyjn ,

3) uwzgl dnienie czynnika czasu i ryzyka.

Jako wady autor wymienia:

21 Takie rozliczanie robót d ugoterminowych zaciemnia faktycznie w a ciwy obraz sytuacji ma-

j tkowo-Þ nansowej jednostek.
22 Z. Adamkiewicz, Warto  godziwa i jej ustalanie, „Rachunkowo ” 2001, nr 9.
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1) zmienno  warto ci,

2) koszty wyceny ze wzgl du na zaanga owanie niezale nych specjalistów.

Do tego wykazu wad mo na do czy :

1) oddalanie si  przepisów rachunkowych od podatkowych, co implikuje 

komplikacje ró nych rozlicze ,

2) pracoch onno  rozlicze  i uj ,

3) subiektywny charakter mog cy dawa  zale ne od zlecaj cego wyniki.

Mo na doda , e w zwi zku z wprowadzaniem warto ci godziwej postano-

wiono, na podstawie MSR nr 36, e jednostka musi ujawnia :

kwot  odpisu aktualizuj cego z tytu u utraty warto ci uj t  w rachunku  –

zysków i strat w ci gu danego okresu oraz pozycj  (pozycje) rachunku 

zysków i strat, 

kwot  odwrócenia odpisu aktualizuj cego z tytu u utraty warto ci uj t   –

w rachunku zysków i strat w ci gu okresu oraz pozycj  (pozycje) rachunku 

zysków i strat, 

kwot  odpisu aktualizuj cego z tytu u utraty warto ci przeszacowanych  –

sk adników aktywów, która w ci gu okresu zosta a odniesiona bezpo red-

nio na kapita  w asny,

kwot  odwrócenia odpisu aktualizuj cego z tytu u utraty warto ci przesza- –

cowanych sk adników aktywów, która w ci gu okresu zosta a odniesiona 

bezpo rednio na kapita  w asny,

opis zdarze  i okoliczno ci, które doprowadzi y do uj cia lub odwrócenia  –

odpisów aktualizuj cych z tytu u utraty warto ci,

podstaw  szacowania warto ci odzyskiwalnych – 23,

warto  bilansow  sk adników warto ci niematerialnych o nieokre lonym  –

okresie u ytkowania.

Powy szy wykaz wyra nie pokazuje, jak szeroko pojmowana jest omawiana 

kategoria.

Ocena warto ci godziwej jako paradygmatu rachunkowo ci7. 

Omawiana kategoria warto ci godziwej, której szerokie oddzia ywanie wcze niej 

przedstawiono, powi zana jest ci le ze szczegó owymi innymi miarami wyceny. 

Przedstawia to schemat 224. Tak prezentuj cy si  obraz zastosowania tej kategorii 

23 Zgodnie z MSR nr 36, je eli warto  odzyskiwalna jest ni sza ni  warto  danego sk adnika 

wynikaj ca z ksi g rachunkowych, to nast pi a utrata jego warto ci. Warto  odzyskiwalna to war-

to , któr  mo na uzyska  w drodze u ytkowania lub sprzeda y danego sk adnika aktywów. Warto-

ci  odzyskiwaln  jest warto  godziwa sk adnika aktywów pomniejszona o koszty jego sprzeda y 

lub warto  bie ca przysz ych przep ywów pieni nych generowanych przez dany sk adnik akty-

wów – w zale no ci od tego, która z nich jest wy sza.
24 W sprawie poszczególnych rodzajów warto ci wyszczególnionych na schemacie por. m.in. 
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w wietle przepisów polskich i mi dzynarodowych wskazuje na przemo n  rol  war-

to ci godziwej przy wycenie, a tym samym i przy sporz dzaniu sprawozda  Þ nan-

sowych. Jednocze nie w literaturze prezentowane sposoby okre lania jej poziomu25 

wskazuj  wyra nie na ich Þ nansowe proweniencje, co wiadczy o bezpo rednim 

sprz eniu zwrotnym mi dzy rachunkowo ci  a Þ nansami. 

Taki obraz stanu w zakresie wyceny aktywów i pasywów rodzi podstaw  do uzna-

nia warto ci godziwej za jeden z paradygmatów dzisiejszej rachunkowo ci. Wyra nie 

problem warto ci godziwej jako paradygmatu stawia M. Gmytrasiewicz26, twierdz c, 

e jest ona „swoistym panaceum na trudno ci obiektywnej wyceny w rachunkowo-

ci”, a przy okazji dodaj c, e jest ona „tak naprawd ” zbiorem ró nych metod wyce-

ny” i b dne jest podej cie, e „jeden rozmiar pasuje wszystkim”. 

Schemat 2. Warto  godziwa a metody wyceny
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I. Wieczorek, Kategorie wyceny wielko ci ekonomicznych, w: M. Gruz, J. Rybczy ski, I. Wieczorek, 

Metodyczne aspekty analizy ekonomicznej i rynku kapita owego, AMR, 2006. Wymienione na sche-

macie rodzaje warto ci oddaj  w przybli eniu aktualne podej cie prezentowane w MSR.
25 Por. m.in. W. Molenda, Warto  godziwa – zastosowanie i procedury ustalania, SKwP, 2008.
26 M. Gmytrasiewicz, Wybrane problemy teoretyczne wspó czesnej rachunkowo ci, w: Problemy 

wspó czesnej rachunkowo ci, SGH, 2009.
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Czy teza ta mo e by  potwierdzona praktycznymi wnioskami p yn cymi 

z bie cej pracy w rachunkowo ci? Wcze niejsze dosy  entuzjastyczne g osy ro-

dowiska rachunkowego27 co do przyj cia tej kategorii za podstaw  wyceny ust -

puj  ostatnio coraz bardziej wywa onym ocenom. wiadectwem tego mog  by  

liczne g osy krytyczne na konferencjach i sympozjach naukowych.

Naj wie szym tego przyk adem jest opracowanie Szko y G ównej Handlo-

wej28, w którym, w zakresie problematyki tutaj omawianej, dominuje do  kry-

tyczny stosunek co do w a ciwo ci samej kategorii. A. Mazur podwa a kom-

pleksow  wiarygodno  tej warto ci, przyjmuj c, e t  cech  mo na obdarzy  

informacje pochodz ce tylko z bie cych notowa  aktywnego rynku29. . Matu-

szak i J. Samelak wzywaj  wr cz do reinterpretacji obecnych zasad sporz dzania 

sprawozdania Þ nansowego ze wzgl du na „rozmyty” metodycznie i zawieraj cy 

du  doz  szacunków zestaw informacji o sytuacji przedsi biorstwa”30.

W zwi zku z dominacj  warto ci godziwej w przepisach i standardach pod-

wa eniu podlega te  przydatno  nadrz dnych zasad rachunkowych31, jak rów-

nie  wyra a si  nadziej 32 na zmniejszenie „parcia” na wdra anie warto ci godzi-

wej33.

Z punktu widzenia spe niania wy ej wymienionych funkcji wyceny warto  

godziwa mo e by  sytuowana w wype nianiu: 

funkcji pomiaru warto ci, –

funkcji analitycznej, –

funkcji kontrolnej, –

funkcji informacyjnej. –

Pozosta e trzy funkcje wyceny nie maj  praktycznego znaczenia dla tej kate-

gorii, rozumianej przede wszystkim poprzez pryzmat zasobowej metody rozlicza-

nia wyst puj cej w rachunkowo ci. 

Z punktu widzenia wymogów stawianych paradygmatowi nie wydaje si , by 

warto  godziwa by a:

spójna logicznie, –

heurystycznie prosta, –

27 Z. Adamkiewicz, wyd. cyt.
28 Problemy wspó czesnej rachunkowo ci, SGH, 2009.
29 A. Mazur, Kluczowe punkty w procesie ustalania warto ci godziwej, w: Problemy wspó cze-

snej... .
30 . Matuszak i J. Samelak, Wycena w teorii i praktyce, w: Problemy wspó czesnej... .
31 E. Jezierska, Nadrz dne zasady rachunkowo ci w teorii i praktyce, w: Problemy wspó cze-

snej... .
32 Nadzieja ta niekiedy jest realizowana, ale w bardzo ograniczonym zakresie. Np. ju  w spra-

wozdaniu Þ nansowym za 2008 rok mo na by o odej  od wyceny warto ci godziwej w przypadku 

instrumentów Þ nansowych zaliczanych do aktywów przeznaczonych do obrotu. Aktywa Þ nansowe, 

np. akcje, obligacje zaliczane do przeznaczonych do obrotu, spó ka mo e przekwaliÞ kowa  do in-

nych kategorii, pod warunkiem, e zmieni a zamiar i nie b dzie chcia a ich sprzeda  w krótkim 

okresie. Mo liwo  ta nie dotyczy derywatów (instrumentów pochodnych).
33 E. Pielechaty, ReklasyÞ kacja instrumentów Þ nansowych – sposób na popraw  wyniku Þ nanso-

wego, w: Problemy wspó czesnej... .
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u yteczna w rozwijaniu tez zgodnych z uznanymi faktami potwierdzanymi  –

przez charakterystyczne dla rachunkowo ci wielko ci liczbowe, które po-

maga yby rozszerza  obszar jej (tj. warto ci godziwej) zastosowa .

Z zaprezentowanych wcze niej wymogów warto  godziwa w roli paradyg-

matu mo e tylko okresowo ulec zasadniczym przemianom prowadz cym do g -

bokich zmian w zakresie wyceny w rachunkowo ci oraz mo e podwa a  sens 

ponadczasowej s uszno ci jakiego  sposobu wyceny. Paradoksalnie ten drugi wy-

móg dzia a na rzecz nieuznawania warto ci godziwej za paradygmat, gdy  nie 

mo na zbyt cz sto zmienia  zasad wyceny aktywów i pasywów.

Tak wi c warto  godziwa nie mo e by  paradygmatem rachunkowo ci 

w znaczeniu szerokim, poniewa :

nie rozstrzyga zasadniczych problemów rachunkowo ci, pomimo znacze- –

nia zagadnienia wyceny aktywów i pasywów,

nie nadaje kryteriów naukowej poprawno ci, racjonalno ci i weryÞ kowal- –

no ci twierdze  w  zakresie wyceny w rachunkowo ci,

nie wyznacza zakresu i granic w jej zastosowaniu, –

nie daje ogólnych wskaza  co do metod i technik rachunkowych. –

Wydaje si , e warto  godziwa mo e wyst pi  w pewnym sensie jako para-

dygmat w znaczeniu w skim, ze wzgl du na to, e nadaje wspóln  nazw  niewy-

magaj c  pog bionej analizy ani krytyki dla pewnych metod i technik rachunko-

wych.

Z powy szego wyra nie wynika, e warto  godziwa jest uogólnieniem (de-

sygnatem) ró nych metod wyceny ekonomicznej. To jednak nie powinno by  wy-

starczaj ce, zdaniem autora, aby przypisywa  tej kategorii takiej roli, jak  w na-

uce spe nia paradygmat. Paradygmat powinien spe nia  „charyzmatyczn ” 

rol , wyznaczaj c cie ki rozwojowe danej dyscypliny naukowej. Tego nie da 

si  uczyni  za pomoc  kategorii warto ci godziwej, która jest dogodn  form  od-

powiedzi na pytanie, jak wyceni  dane dobro.

Wydaje si  wi c, e warto  godziwa jest wa n  kategori  w rachunkowo ci, 

ale musi by  stosowana z rozwag , szczególnie ze wzgl du na zasad  estymo-

wania ró nych wielko ci przy jej wyznaczaniu. Nie powinna by  ona remedium 

na wszelkie kompleksy rachunkowców, szczególnie w stosunku do Þ nansistów. 

Wydaje si  te , e w ramach realizowanej polityki rachunkowo ci powinno si  

zwi kszy  mo liwo ci wyboru jednostki co do zastosowania konkretnego rodzaju 

warto ci godziwej danego dobra, z zastrze eniem zachowania zasady realnego 

i wiernego obrazu.

Podsumowanie8. 

Nauka ekonomiczna w cz ci dotycz cej rachunkowo ci i Þ nansów stan a 

na rozdro u. Z jednej strony dominuje tendencja do wykazywania „czystych” 
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zysków ekonomicznych, bez „nalecia o ci” metodycznych forsowanych przez 

ró ne standardy i przepisy. Takie jest podej cie Þ nansistów u ywaj cych miar 

ruguj cych elementy o charakterze niepieni nym i opieraj cych si  przewa nie 

w swych rozwa aniach na dyskontowaniu przep ywów pieni nych (cash ß ow). 

Z drugiej strony obecna jest tendencja do uszczegó owiania rzetelnego i wiernego 

obrazu sytuacji maj tkowo-Þ nansowej jednostki. Takie jest podej cie rachunkow-

ców próbuj cych w sposób coraz bardziej szczegó owy34 odda  rzeczywisty stan 

jednostki. Te dwie tendencje s  nie do pogodzenia i wymagaj  rozs dnego roz-

wi zania. Nie wystarczy te  u ywa  jednego desygnatu dla niemal35 wszystkich 

mo liwych sposobów wyceny ekonomicznej potrzebnej w dzia alno ci ludzkiej 

i pe ni cej okre lone funkcje. Wyceny mo na i tak dokona , stosuj c konkretne 

jej kategorie na bazie w a ciwych przepisów. Z tego wi c punktu widzenia trudno 

jest w sposób jednoznaczny przyj , e warto  godziwa to paradygmat wyceny 

w rachunkowo ci, nawet uwzgl dniaj c przyczyny tego stanu rzeczy.

34 Warto wskaza , e dzieje si  to pomimo przypisywania du ej wagi zasadzie istotno ci w spo-

rz dzaniu sprawozdania Þ nansowego.
35 Poza warto ciami przesz ymi jako rodzajami warto ci historycznych.


